
ENCUENTROS EMPRESARIALES EN 
LA PROVINCIA DE VALLADOLID 

 

La CVE (Confederación Vallisoletana de Empresarios) 
en Colaboración con la Diputación Provincial de 
Valladolid ha puesto en marcha una serie de encuentros 
empresariales entre empresas y autónomos de la 
provincia para favorecer el crecimiento empresarial. 
Este proyecto denominado “Encuentros Empresariales 
Provincia de Valladolid” arrancó en octubre dirigido a 
localidades de la provincia con menos de 20.000 
habitantes, entre las que se encuentra Tordesillas. 
Los encuentros han consistido en sesiones ordinarias de 
2 horas y media, con una sesión de ‘coaching’, una 
ronda de presentación de empresas y una presentación 
individualizada de las mismas, rondas de petición de 
contactos y planteamiento de oportunidades de negocio, 
para finalizar con un ‘afterwork’ en el que compartir 
experiencias. 
Asimismo, en un futuro, se desarrollarán unas sesiones 
extraordinarias en las que se reunirán los grupos 
participantes de Tordesillas, Iscar, Peñafiel y Rioseco 
para lograr interacciones entre sus empresarios 
integrantes.  

 

Quince alumnos de “Economía”  y “Administración y Finanzas “ de nuestro 
centro,  tuvimos la oportunidad de asistir, el día 14 de noviembre, a uno de 
estos encuentros empresariales celebrado en un local del Ayuntamiento de 
Tordesillas. La actividad comenzó alrededor de las 12:15 horas, con la 
presentación de los empresarios convocados y la explicación de Eva Merino 
sobre lo que íbamos a ver y experimentar durante dos horas. 

Tanto Eva Merino (Directora comercial de la CVE) como Aurora García (coach), 
quisieron saber por qué estábamos allí y qué esperábamos aprender, mediante 
la utilización de un juego en el que fueron lanzando un balón a los asistentes; el 
afortunado en cogerlo debía contestar.  

Nos explicaron el verdadero significado de los términos Networking y Elevator 
Pitch. 

Los NETWORKING son encuentros de empresarios y autónomos en los estos 
tienen la oportunidad de establecer una red profesional de contactos que les 
permita darse a conocer ellos mismos y sus negocios, escuchar y aprender de 
los demás, encontrar posibles colaboradores, socios o inversores…, es decir 
generar nuevas oportunidades de negocio. 

Los ELEVATOR PITCH o ELEVATOR SPEECH son pequeños discursos de 
presentación sobre un proyecto. Recibe este nombre, por el poco tiempo 



empleado, asemejando a un viaje en un ascensor que hubiera que aprovechar 
al máximo. La idea básica del elevator pitch es condensar un mensaje que 
llame la atención de alguien en pocos segundos, obteniendo como resultado 
una entrevista o reunión con esa persona para más adelante. 

A continuación los empresarios convocados realizaron su “elevator speech” 
para dar a conocer sus empresas, desde una persona que quería publicitar la 
casa rural que  ha construido en Pollos,  hasta un representante de Media 
Markt que nos contó la importancia creciente de las compras on line, o el 
significado del término cartelería digital, y que su empresa apostaba por el 
avance tecnológico constante de sus aparatos para poder servir mejor a 
empresas e instituciones cada vez de más sectores. 

Para finalizar hicimos una dinámica entre todos los asistentes,  divididos en tres 
grupos, en la que tuvimos que fingir ser empresarios e intentar mejorar el 
aspecto exterior de un robot cuyo prototipo (con forma de cilindro) estaba 
destinado a ayudar a los niños a hacer sus deberes. Debíamos hacerlo más 
atractivo, fabricando  la cabeza, los brazos y las piernas con materiales 
entregados por las organizadoras e intentar dar, además, otras funciones 
añadidas a lo creado. 

Con esta dinámica trabajamos aspectos tan importantes como la creatividad, el 
liderazgo, la  comunicación y sobre todo el trabajo en equipo.  

Amanda, Rocío, Paola, Alberto  

(alumnos de Bachillerato, 1º B) 

 


